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—Mmpresas gue No cuentan con un
—Proceso de planmneacion
de la dernmanda

maduro y robusto,

enfrentan las siguientes problematicas.

INnex<xactitud
en |la prediccion de
la dermanmnda:

La falta de un proceso de planeacion de

la demanda adecuado puede llevar a

pronosticos inexactos, lo que resulta en

problemas de inventario. Las empresas

pueden enfrentar la falta de productos

cuando la demanda es mayor de lo

esperado, 0 bien, un exceso de inventario >>>
cuando la demanda es menor. Esto

puede resultar en pérdida de ventas o

costos adicionales asociados al

almacenamiento y obsolescencia de los
productos.

FPerdida
de oportunidades
de venta:

Una planeacion deficiente de la demanda
puede llevar a situaciones en las que la
empresa No pueda satisfacer la demanda de
los clientes de manera oportuna. Esto puede
generar insatisfaccion entre los clientes y
llevarlos a buscar alternativas, lo que resulta en
una pérdida de oportunidades de ventay una
disminucion en la participacion en el
mercado.
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Falta de visibilldad y
colaboracicon:

La falta de métodos de prondstico de ultima generacion con
inteligencia artificial y de colaboracion consensuada puede
dificultar la visibilidad de la demanda futura y limitar la
capacidad de las empresas para tomar decisiones
informadas. Sin una colaboracion efectiva entre diferentes
departamentos y socios comerciales, es mas dificil obtener
informacion relevante y compartir conocimientos para
mejorar la precision de los pronosticos y la planeacion de la

A df

Altos costos operativos:

La falta de una planeacion de la demanda adecuada puede
llevar a un aumento en los costos operativos. Por ejemplo,
una demanda impredecible puede resultar en una
produccion ineficiente, lo que conduce a un mayor costo de
produccion. Ademas, el exceso de inventario puede llevar a
costos adicionales de almacenamiento y manejo de

productos.
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Combina técnicas >>> SA':D ‘_3 D

fradicionales de planmneacidnm

de |la dermanda: N\
Tecnicas avanzadas de deteccion de la demanday ) I\/l N D

herramientas de analisis predictivo para ayudar a
Impulsar el valor comercial a través de planes de
demanda mucho mas precisos.

FPuede automatizar Ia
generacion del promdstico

estadistico:

Proceso que incluye analisis de series de tiempoy
técnicas de mejor ajuste para brindarle el numero
MAs preciso para su proceso de planeacion de la

demanda.

Combine esto com algoritrmos
estadisticos sdolidos:

Incluido el aprendizaje automatico, y podra impulsar
un plan de demanda de alta precision.
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EMm gue ayuda SAR IBF DENMAND
A los clientes gque |lo ufilizam™”?

FPlanmneacion de Nodelos de
[Dermanmda FPromosticos

Combine multiples sehales de Robustos
delmbanda o prOﬂOi'FICOS TStad'Zt'COS Y Algoritmos sofisticados de prondsticos
;O 9 orgr bara9giantlaar kiahes g incluidos machine learning para ajuste

SrEngg pregises previo y medicion de asertividad

Derrmand Sensim '] ,
Analiza datos histéricos para detec:tagrg ANdlisis de Series
patrones de ventas diarios utilizando de Tiernm OO
varias senales para optimizar la Clasifica tus productos segun los
demanda diaria detectada patrones que exhibe su historia y
selecciona algoritmos basados en esa

clasificacion
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Centrar a los planeadores en el
problema materiales e identificar
oportunidades/para mejorar el
prondstico

FPrecisiomn del
oromostico Yy
anNndlisis

iNcorporado
Mida la precision del prondstico y cree
visualizaciones de cualquier dato del
modelo en IBP Demand
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FPuede alcamzar um proceso de pronmnosticos 4y plameacicom
de |la demanda clase mundial com

SARF IBFP Dermanmd

NMEJORRE NMEJORRE

L a productividad
del plameador 4y el
Ooroceso de
colaboracicom

L a precisi©onm
del promostico

A través de algoritmos impulsados por /"
aprendizaje automatico y ajustes

colaborativos al prondstico

A través de la segmentaciony la
automatizacion del proceso de prondstico

>>> ;. ==
Reaccione mas ; .A =
rapido e |hCI’.O. ”orfro &
visibilidad
A cambios de demanda a corto plazo con
algoritmos basados en aprendizaje Con datos externos como parte del
automatico proceso de planeacion de la demanda
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Una cadena de suministro resiliemte  al riesgo exige
un enfogue diferente:

Conmnectar cada
oroceso:

Dentro de su cadena de suministroy en toda
sSuU empresa.

Contextualice
cada decision:

Vincular datos operativos y comerciales en
tiempo real durante todo el proceso
de trabajo.

Colaborar conm
el ecosisterma;

Creando conexiones digitales con todos tus socios.
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Seneficios de Implementar
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Reduccion de dias
de inventario

+5 .68 26

Incremento en desempeno.
Entregas a tiempo
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SAP°® Certified R AL L " MR " /59 o8 5557 860
Partner Center of Expertise ' f @Sineticons '-'G/uadalaja 7

SAP° Certified B osnaiMike | +52 (33) 4040 4868
Partner Quality Program WWW.SI neti.com 3



