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Principales

por NO llevar un proceso

\ 4

Falta de visibilldad
Uy coordinacicon:

Sin un proceso S&OP, las diferentes areas
de la empresa, como ventas, operaciones,
inventarios y finanzas, pueden trabajar de
manera aislada, lo que dificulta Ia
visibilidad y coordinacion de las
actividades.

Esto puede dar lugar a problemas como
exceso de inventario, falta de productos en
stock, altos costos de almacenamiento o
produccion ineficiente.

S 8| O |:D de clase mundial.

> >

Dermanmndas
NOoO satisfechas:

La falta de un proceso de planificacion integral
puede conducir a una incapacidad para
cumplir con la demanda de manera
consistente.

Esto puede provocar péerdida de clientes,
disminucion de la satisfaccion del cliente y
oportunidades de venta perdidas.




Sin un proceso S&OP estructurado, las
empresas pueden caer en una
planificacion reactiva, en la que se toman
decisiones sobre la marcha para abordar

INmneficiencias problemas inmediatos.
en la cadena Esto puede llevar a una falta de
de sumMministro: an'Fici_pacién, falica .de alineacion con los
objetivos estratégicos y una menor

Sin un S&0OP adecuado, no es posible A capacidad para responder eficazmente a
optimizar la cadena de suministro en los cambios del mercado.
términos de produccion, abastecimiento y
distribucion.
Esto puede llevar a problemas como

los diferentes eslabones de |la cadena.

retrasos en la entrega, altos costos de
transporte y falta de sincronizacion entre |

> NMayor riesgo de
obsolescencia:;

La falta de una planificacion adecuada

puede resultar en un exceso de inventario

ne de productos que se vuelven obsoletos
I t antes de ser vendidos.



que usted podria responder L CONMO PODENMOS?
eficientemente y de manera infegral:

Simular rapidamente el impacto de cambios
en la demanda y evaluar el impacto en costo,
volumen, rentabilidad y capacidad de manera
efectiva?

Soportar el proceso Sales and Operations
Planning evaluado escenarios con informacion
consistente en una misma plataforma?

Nlejorar el proceso de lanzamiento de .
productos y gestion de la vida de productos en la (EXiste alguna manera para que
planeacion de la cadena de suministro? otras personas puedan interactuar

con la informacion de planeacioén a

cualquier nivel que ellos requieran?

Si la demanda excede la capacidad
L ouUeE opciones
tfenemos’™?




| |\/| AG | N E Puede habilitar un proceso

de clase mundial con

gque usted podria:

«d4d corecTAR
Ccada pProceso.

Conecte la planeacion de la demanda, el suministro y el
inventario para asignar recursos, reducir el tiempo de
inactividad y las interrupciones, y aumentar la satisfaccion del
cliente

Conecta datos financieros y operativos para desarrollar planes
rentables y alineados que ayuden a alcanzar sus ingresos,
proteger sus resultados y cuidar mejor a los clientes.

Conectar la planeacién estratégica y operativa con visibilidad y
ejecucion en tiempo real.




CONTEXTUALICE
cada decision

Ver el futuro ahora utilizando analisis avanzados y aprendizaje
automatico para predecir la demanda, planear el suministroy
garantizar la eficiencia de la produccion.

Crear continuidad utilizando analisis integrados para anticipar
interrupciones, analizar impactos y alternativas, y tomar mejores
decisiones.

Evalue la sostenibilidad desde todos los angulos garantizando
qgue los mecanismos de seguimiento e informes incluyan
objetivos de sostenibilidad.

HABILITE

La colaboracion y orquestacion de procesos multifuncionales

para aumentar la velocidad y la agilidad de la planificacion.

> Cree el plan de la empresa 6ptimo para impulsar el crecimiento

de los ingresos y aumentar la participacion de mercado.

Balancear eficazmente la oferta y la demanda y alcance los

objetivos financieros.

I ne t Administrar riesgos, suposiciones y oportunidades




Puede habilitar un proceso SECOR de clase mundial con

Conmnectar cada
Ooroceso:

Dentro de su cadena de suministro y en toda
suU empresa.

Contexxtualice
cada decisiom:

Vincular datos operativos y comerciales en
tiempo real durante todo el proceso

de trabajo.

Colaborar conm
el ecosisterma:

Creando conexiones digitales con todos tus socios.




Beneficios de implementar

A

1 O 2226 Crecimiento en ingresos por ventas.
© Reduccion costo de acarrear inventar.

O
S A 10246 Incremento de nivel de servicio.
O

o4 Incremento en productividad de planeadores.
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